




ところでSEO対策において
こんなお悩みはありませんか？





これらはほんの⼀部です。

真剣にSEO対策をしたり
SEOコンサルに助けを求めているのに成果が出ない。

これほど⾟いことはありません。





なかでもよくあるのが

「上位表⽰やアクセスアップすれば売上が上がる」
「HPを作ればアクセスと売上が⾃然についてくる」

という勘違いです。



単純にHPを作ったり
上位表⽰やアクセスアップしても

残念ながら売上につながるとは⾔えないからです。



そこで次にSEO対策における
勘違いや間違った思い込みをご紹介します。





これらは数ある勘違いの⼀例であり

SEO対策をしたけれど、成果が出ない
という状態が⽣まれる原因でもあります。



⾔い⽅を変えると、次のような点に注意が必要です。





こうした注意点を踏まえないことで起きる
SEO対策の失敗例を⾒てみましょう。







ではどうしたらいいのか？ということですが
SEO対策で抑えたい主なポイントはこちらです。







このように売上重視のSEO対策をすることで
成果を出すことができるのですが
専⾨性が⾼いのも事実です。

実際に弊社にも「どうしたらいいか？」
というご相談を数多くいただきます。

そこで次に、弊社が解決できる
SEO対策の課題についてご紹介します。





こうしたSEO対策における課題や問題を解決し
売上を拡⼤するために

弊社が⼤切にしていることがあります。





SEO対策のセカンドオピニオン
集客パートナーNAGAREの強み





実績・事例





�事例１「年間⾚字500万円のオウンドメディアを改善�→�年間1億円の売上へ」

1．業界：セミナービジネス（⼼理学講座やコーチング講座などを開催する⼤⼿スクール）

2．対策キーワード：引き寄せの法則、コーチング、アドラー⼼理学など複数のキーワードで1位

3．当初の悩み：⽉間100万PVを実現しているものの、売上には繋がっていない

4．結果：年間⾚字500万円�→�年間1億円の売上へ改善

5．対策
・キーワードの再選定
・数字やデータに基づく問題点や課題、解決策の発⾒
・コンテンツ制作のディレクション（新規SEO記事作成・リライト）
・申込みコンテンツの作成（記事LP)
・社内ライターの育成

詳しくはこちら：https://better-life-japan.net/case001/



�事例２「司法書⼠のSEOメディアを運⽤・改善�→�⽉間売上150万円アップ」

1．業界：司法書⼠（個⼈経営）

2．対策キーワード：競⾺投資詐欺関連で1位、競艇投資詐欺関連で2位、副業詐欺関連で1位

3．当初のご要望：Web広告の費⽤を下げつつ、売上アップも実現したい。でもSEOには未着⼿。

4．結果：⽉間売上150万円アップ

5．対策
・売上重視のキーワード選定
・競合が語っていない「検索者の悩み解決」につながる情報を⼊れた記事作成
・上位表⽰する記事作成と、上位表⽰を後押しする記事の作成
・SEOの基本設定や細やかなSEO施策、テクニカルなSEO設定の実施
・申込みデータや顧客へのリサーチ、GA4、サーチコンソール、ヒートマップを使った改善

詳しくはこちら：https://better-life-japan.net/case002/



�事例３「450万円で記事外注するも売上ゼロ→全額回収して黒字化に成功」

1．業界：スクールビジネス

2．対策キーワード：リーダーシップや資格おすすめ系のキーワードで1位

3．当初の悩み：有名なSEO会社へ「450万円」で10記事のSEOコンテンツ作成を依頼。しかし検索結果の1ペー
ジ⽬に⼊らないどころか、売上につながっていない状態。

4．結果：新規売上で制作費450万円を回収し黒字化へ。その後は、毎⽉売上が上がる状態へ

5．対策
・毎⽇改善（順位変動・売上アップの要因がわかるように進める）
・検索意図を満たせるように構成案を変更し、各トピックの⼤幅リライト、トピックの追加
・検索者の求める解決策として、⾃社商品が提供できる価値を明確に⾔及 など

詳しくはこちら：https://www.biz.ne.jp/company/nagare/achieve.html?cid=10226947



�事例４「SEOコンサルがさじを投げた整体サイト・�検索順位を7位→1位へ」

1．業界：整体院
2．対策キーワード：◯◯整体（千葉県の地域検索）で1位、◯◯腰痛で3位

3．当初の悩み：数年前にGoogleのアップデートにより検索1位から2ページ⽬以降へ。⾃⼒では回復できなか
ったため「SEOに強いHP制作会社」にHPリニューアルを依頼。検索順位は7位まで回復するも頭打ちで、検索
広告で集客せざるを得ない状態。

4．結果：数年間、頭打ちだった検索順位が7位から1位へ

5．対策
・⾒た⽬を変えずに、SEOの内部設定を変更する⽅法を実施
・50以上の改善点を丁寧に変更
・重複対策を実施 など

詳しくはこちら：https://www.biz.ne.jp/company/nagare/achieve.html?cid=10226959



�事例５「新規申込みが激減したファッション系サイト�
→�SEOとサイト改善で売上を2倍へ」

1．業界：パーソナルスタイリスト

2．対策キーワード：買い物同⾏系で1位、スマートカジュアル系で5位

3．当初の悩み：Googleのアップデートと競合が増えたことで検索順位が下落。新規申込みが激減。
 
4．結果：リライトによりメインワードで1位と5位まで上がり、新規申込みと売上が2倍へ

5．対策
・数字やデータを確認して、本当の問題を明確化
・重要な記事のリライト
・HPのリニューアル（集客導線・申込みフォーム・SEO設定の修正） など

詳しくはこちら：https://www.biz.ne.jp/company/nagare/achieve.html?cid=10226989



SEO対策の「無料相談」をしてみませんか？

SEO対策のセカンドオピニオンである集客パートナーNAGAREには、
以下のような⽅がご相談になっています。

 ・HPからのお問合せや申込みがない∕少ない
 ・プロにお願いしたけれど集客できていない
 ・新規申込みや売上が激減した。でも何をしていいか分からない
 ・アクセスやあるのに申込みや売上が少ない
 ・HPから集客できるようにしたい など

詳しくは以下よりチェックしてみてください。
https://better-life-japan.net/muryo-sodan/


